
Ubicación*
Esquina
Nº de puerta*
Numer� de Padrón*

T i p� l �g i a* P i s�
P l an t as V i s t a s ( 1 a 5 )
Es t ad� de l ap r � p i e d a d A rma r i �emp� t r ad�
Lum in�s i dad Es t ad� de le d i f i c i �
D� rm i t � r i � s Amen i t i e s
Bañ�s c�mp le t � s Te r r a za c�mun
T� i l e t t e Gas t �s c�munes
C�che ra / Pa r k i ng Que i nc l u ye GC

Pa t i � P � r t e r � /Segu r i dadF ren t e P i s�s en e le d i f i c i �
Te r r a za Ap t�s en e l p i s�
Qu i nch� Ap t� . C red i t �
Ca l e f a cc i �n Acep t af i nanc i a c i �n
Re f r i ge r ac i �n Deudas
Agua Ca l i en t e(Cen t r a l / Ca l e f �n /O t r � )

¿Cuant� paga deSanemient�?
An t i guedad ¿Cuant� paga de Impues t � p r ima r i a?An t i guedad decañe r i a s (Agua / Luz ).Tap�nes? Llaves?Ubicación?

¿Cuant� pagade C�n t r i buc i�n i nm � b i l i ar i a?



N�tas T i t u l a c i �n (Dueñ�/ Suces i �n /D e r e c h �p�ses� r i � )
¿Cuánt� tiemp� llevaen venta? E l ec t r i c i dadau t � r i z ada p� rU T E?
Sup . C u b i e r t a Can t i dad det i t u l a r e s
Sup . Descub i e r t a P rec i � de Ven t as u g e r i d � p � rp r �p i e t a r i �
Supe r f i c i e t � t a l ¿P� rque sem u d a �vende?Carac te r i zac i �n u r b an a?Vigente?

¿ C u a n d �p r e t e n d emuda r se?
D i sp�s i c i �n ¿Que p re t endec � m p r a r ?O r i en t a c i �n ¿Debe vende rpa ra c�mp ra r?¿Que mueb l es quedan e n l a p r � p ie d a d?

¿Ha recibid�c�nsultas �llamadas?
¿Ha recibid� visitas? ¿Ha recibid� �fertas?

CROQUIS DE PLANO DE LA PROPIEDAD


